






Linkeroever troef
Een goede balans tussen leefbaarheid en business, daar draait het volgens Marc 

Crauwels van Admiral Dynamics om. “Antwerpen beschikt alvast over het potentieel om 

dat evenwicht te vinden.”

Na een eerste jaar in Drongen, was het voor it-dienstverlener Admiral Dynamics 

aangenaam kennismaken met de Scheldestad. Managing partner Marc Crauwels 

vergelijkt: “Antwerpen is een stuk levendiger en herbergt vanuit businessperspectief 

veel meer mogelijkheden. De stad heeft onder meer een haven van wereldformaat, 

die ook aan starters zoals wij een hoop kansen biedt.” 

Admiral Dynamics vestigde zich in het bedrijvencentrum van mediabedrijf 

Concentra, op de Antwerpse linkeroever. “Antwerp Headquarters tipte ons over 

de mogelijkheid om als externe een deel van het pand te huren. We hebben dat 

advies ter harte genomen. Linkeroever blijft voorlopig redelijk onontgonnen, wat 

plaats voor uitbreiding biedt. Bovendien heb je hier nog veel gratis parkeerruimte 

en met de tram sta je in vijf minuten in het centrum van de stad.” 

De verhuis van Drongen naar Antwerpen vormt voor Crauwels en zijn partner niet 

enkel een kans om de business te laten groeien, maar ook om te genieten van de 

aangename sfeer en de “ontelbare eetgelegenheden”. Al kan het altijd nog beter. 

“De bereikbaarheid over de ring laat momenteel meer dan te wensen over. Dat is 

een gemiste kans voor Antwerpen.” 

Mocht Marc Crauwels het beleid mee bepalen, dan nodigde hij alle bedrijfsleiders 

uit voor een gezamenlijk project rond mobiliteit en verjonging van de stad. “Dat 

initiatief zou in het teken van duurzaamheid staan, met een goede balans tussen 

leefbaarheid en business. Het impliceert bijvoorbeeld meer betaalbare woningen 

voor jonge gezinnen, maar evengoed een luchthaven met een echt internationaal 

karakter. Gecombineerd met de gedreven maar gemoedelijke sfeer en het potentieel 

aan goed opgeleide en enthousiaste medewerkers die je hier reeds vindt, kan zo’n 

project Antwerpen nog verder doen groeien en internationaal op de kaart plaatsen.”



 

Zone: Antwerp Diamond District
aleo-solar

omzet (mondiaal)	 ongeveer 556 miljoen EUR

omzet (Antwerpen)	 ongeveer 10 miljoen EUR

verantwoordelijke Antwerpen	 sales manager Wim D’Hooghe

sector/activiteit 	 fabrikant en distributeur van fotovoltaïsche modules (zonnepanelen)

aantal kantoren wereldwijd	 10

werknemersaantal (mondiaal) 	 800 

werknemersaantal Antwerpen 	 3

locatie in Antwerpen 	 Eiermarkt 13-15-17, 2000 Antwerpen

website	 www.aleo-solar.com

Interview aleo-solar 



Hartelijk welkom
“Het toerisme, de haven en de aanwezigheid van multinationale bedrijven geven de 

stad een internationaal cachet.” Wim D’Hooghe van aleo solar voelt zich alvast thuis 

in de Antwerpse binnenstad.

Sinds voorjaar 2011 huist aleo solar, specialist in fotovoltaïca, in De Grote en De Kleine 

Biecorff, een historisch kantorengebouw aan de Eiermarkt. Sales manager Wim D’Hooghe 

herinnert zich: “De verwelkoming in Antwerpen verliep heel hartelijk. De mensen van 

Antwerp Headquarters stonden onmiddellijk klaar om ons te helpen bij de zoektocht naar 

een geschikt kantoor. De eerste dag gingen ze zelfs mee een aantal panden bezoeken. We 

hebben die betrokkenheid erg geapprecieerd.” 

Net als voor veel collega-ondernemers vormde de centrale ligging van Antwerpen 

in de Benelux driehoek ook voor aleo solar een doorslaggevend argument om er zijn 

hoofdkwartier te vestigen. “Bovendien is er een zeer goede verbinding met snelwegen 

in alle mogelijke richtingen: naar Oost- en West-Vlaanderen, naar Brussel, Limburg 

en Nederland. En in de stad zelf raken we via het openbaar vervoer zeer vlot aan ons 

kantoor”, weet D’Hooghe. 

Over het leven in Antwerpen niets dan goeds: “Haar rijke geschiedenis geeft de stad 

veel  troeven. Je vindt er tal van musea en andere bezienswaardigheden. Er is altijd wel 

wat te doen én je kunt er heerlijk eten. Het toerisme, de haven en de aanwezigheid van 

multinationale bedrijven geven Antwerpen daarenboven een internationaal cachet.”

 

Minder interessant vindt D’Hooghe de verkeersknoop aan de ring én de hoge 

parkeertarieven. “Mocht ik Antwerpen één dag kunnen besturen, dan gingen die tarieven 

meteen een stuk omlaag. Een stevige rekening van parkeergeld na een avondje stappen 

in ’t stad kan de pret soms echt bederven. De rest van mijn dag als burgemeester zou ik 

vooral genieten van de tijd die ik kan doorbrengen op het zogenaamde schoon verdiep.” 

(lacht)



 

BCD travel

omzet (mondiaal)	 vertrouwelijk

omzet (Antwerpen)	 vertrouwelijk

verantwoordelijke Antwerpen	 Peter Buis

sector/activiteit 	 zakenreismanagement

aantal kantoren wereldwijd	 aanwezig in 96 landen

werknemersaantal (mondiaal) 	 10.800 

werknemersaantal België 	 500

locatie in Antwerpen 	 Posthoflei 3, 2600 Antwerpen

website	 www.bcdtravel.be

Interview BCD travel 

Zone: Antwerp Berchem



Iedereen gelukkig

“Met de ambitie om de as Amsterdam- Antwerpen- Luxemburg  verder te ontwikkelen, 

bleek onze locatiekeuze voor Antwerpen een voltreffer”, weet Jean-François De Mol 

van BCD Travel. “Zowel klanten, leveranciers als medewerkers tonen zich tevree.”

Na acht jaar toeven in Mechelen verhuisde zakenreismanager BCD Travel zijn 
maatschappelijke zetel in mei 2010 naar Antwerpen. Het Mechelse gebouw werd 
ingeruild voor een modern stulpje vlakbij het gloednieuwe kantorencomplex City Link 
aan de Posthoflei in Berchem. 

Eén van de hoofdredenen waarom BCD Travel voor Antwerpen koos, is de centrale ligging 
van de stad. Jean-François De Mol, director sales & account management Belgium: “Met 
de ambitie om de as Amsterdam- Antwerpen- Luxemburg verder te ontwikkelen, bleek deze 
verhuis zowel voor onze klanten als leveranciers een voltreffer. Wij ontvangen regelmatig 
nationale maar ook internationale bezoekers, die onze kantoren nu gemakkelijk met de 
trein, per vliegtuig of met de wagen kunnen bereiken.” 

Ook bij de eigen medewerkers viel de nieuwe locatie in de smaak: “In Mechelen zaten 
onze afdelingen op verschillende verdiepingen en zagen we collega’s van andere 
departementen maar af en toe. Vandaag bevinden alle diensten zich op hetzelfde niveau, 
wat het samenhorigheidsgevoel voelbaar heeft versterkt. Nu komen we elkaar zomaar 
tegen in de gang en wordt er al sneller een babbeltje geslagen.” 

Een mooi staaltje van teamspirit was de actie van BCD Travel ten voordele van Music for 
Life, het goededoeleninitiatief van radiozender Studio Brussel. Vertelt Jean-François De 
Mol trots: “Omdat Music for Life dit jaar in Antwerpen doorging, ontstond er dadelijk een 
grote betrokkenheid van de collega’s. Ze richtten een comité op dat vijf middagen op rij 
lunches verkocht. De actie werd een groot succes en resulteerde in een bijdrage van 3000 
euro voor het goede doel.”

Veel lof dus bij BCD Travel over de nieuwe standplaats. Of er toch nog wat beter kan? Jean-
François De Mol: “Mocht ik het voor het zeggen hebben, dan maakte ik van mobiliteit een 
topprioriteit. Het fileprobleem en de wegeninfrastructuur in en rond de stad verdienen 
een degelijke aanpak, net als de afwerking van de ring. Verder lijkt ons ook een dringende 
upgrade van de Antwerpse luchthaven aan de orde, onder meer via het aantrekken van 
een aantal nieuwe interessante vliegroutes.” 

Welke plannen BCD Travel zelf nog in Antwerpen koestert? Jean-François De Mol: 
“Antwerpen heeft als economische metropool veel troeven in handen. De levenskwaliteit 
is hoog, de bevolking is divers en hoogopgeleid. We zijn nog niet zo lang geleden verhuisd. 
Voorlopig komt het er vooral op aan ons hier helemaal te settelen en die mogelijkheden 
optimaal te verkennen en te benutten.”



 

Antwerp Datacenter

omzet (mondiaal)	 niet van toepassing

omzet (Antwerpen)	 streefdoel eerste jaar: 50 000 EUR

verantwoordelijke Antwerpen	 Friso Haringsma

sector/activiteit 	 it-datacenterdiensten

aantal kantoren wereldwijd	 1

werknemersaantal (mondiaal) 	 niet van toepassing

werknemersaantal Antwerpen 	 3 

locatie in Antwerpen 	 Haïfastraat 6, 2030 Antwerpen

website	 www.antwerpdc.be

Interview Antwerp Data Center 

Zone: Antwerp Docklands



Essentiële schakel
“Op telecomgebied staat Antwerpen een bloeiende toekomst te wachten”, weet 

Friso Haringsma van Antwerp Datacenter. Een gesprek over heldere communicatie, 

gebundelde informatie en het verschil tussen vermoeden en realiteit.

Als antwoord op het Brusselse aanbod van datacenterdiensten opende Antwerp Datacenter 

begin december 2010 zijn eerste vestiging in de Haïfastraat 6 aan het Antwerpse Noord. 

“De telecomsector gaat heel wat veranderingen tegemoet”, steekt zaakvoerder Friso 

Haringsma van wal. “Uit gesprekken met mogelijke partners blijkt duidelijk de acute 

nood aan één it-platform in Antwerpen, dat de verspreide informatie bundelt.” Antwerp 

Datacenter profileert zich als beste alternatief voor de levering van die dienst. Het bedrijf 

werd in juni 2010 opgericht en startte zijn operationele activiteiten op 3 december 

2010. Sindsdien gaat het vooruit: over enkele maanden wordt de vestiging aanzienlijk 

uitgebreid om aan de vraag naar datacenterdiensten van carriers, internet service 

providers, transportondernemingen en andere grote bedrijven te kunnen beantwoorden. 

“Het ziet er goed uit.” Haringsma ziet de toekomst van de Antwerpse afdeling alvast 

vol vertrouwen tegemoet. Ook het contact met Voka en Antwerp Headquarters draagt 

daartoe bij. “Het leverde ons al interessante gesprekken op. Zo leerden we dat er nog 

heel wat onduidelijkheid heerst over het concept en de functie van een datacenter. Dan 

doe je soms leuke vaststellingen over het verschil tussen wat mensen dénken dat je doet, 

en waar je werkelijk mee bezig bent”, lacht de zaakvoerder. “Er is nog wel wat werk aan 

de winkel voor de uitbouw van een it-platform. Antwerp Headquarters heeft zich alvast 

geëngageerd om de komende jaren mee aan de kar te trekken.” 

Wat doet Friso Haringsma gesteld dat hij burgervader wordt voor één dag?“ Ik zou mensen 

en bedrijven even uit hun vertrouwde omgeving willen halen om elkaar beter te leren 

kennen, en zo de mogelijkheden van een samenwerking te ontdekken. Die kruisbestuiving 

leidt tot een win-win voor alle betrokken partijen.” De vlotte Nederlander ziet daarbij 

alvast een belangrijke taak voor Voka en Antwerp Headquarters weggelegd: “Zij vormen 

een essentiële schakel in het succesvol samenbrengen van verschillende potentiële 

partners. En hoe meer kruisbestuiving binnen en tussen verschillende sectoren, hoe 

groter de groei van de Antwerpse bedrijven!”



 

Mood Media

omzet (mondiaal)	 70 miljoen EUR

omzet (Antwerpen)	 3 miljoen EUR

verantwoordelijke Antwerpen	 Filip Helssen

sector/activiteit 	 in store marketing

aantal kantoren wereldwijd	 meer dan 35

werknemersaantal (mondiaal) 	 800 

werknemersaantal Antwerpen 	 11 

locatie in Antwerpen 	 Nassaustraat, 37-41, 2000 Antwerpen

website	 www.moodmedia.be

Interview Moodmedia 

Zone: Antwerp Docklands



Gezamenlijke projecten
“Je merkt dat Antwerpen wil investeren in de bedrijven die zich hier vestigen”, stelt 

Filip Helssen van Mood Media vast. De instore media specialist koos het Eilandje als 

uitvalsbasis om zijn business uit te bouwen in de Scheldestad en ver daarbuiten.

Mood Media België behoort tot een beursgenoteerde, internationale groep, met 

vestigingen in meer dan dertig landen. Als managing director Benelux wilde Helssen van 

de Belgische poot meer een Benelux organisatie maken. “Voor de Nederlandse collega’s 

was het telkens een hele opdracht om van Amsterdam naar ons kantoor in Brussel te 

komen, terwijl de afstand naar Antwerpen perfect te overbruggen valt. Door dichter bij 

elkaar te werken is veel meer synergie tussen beide landen mogelijk.” 

Niet enkel het aantal kilometers, maar ook de omgeving an sich deed Mood Media 

naar Antwerpen verhuizen. “Voorheen zaten we in Schaarbeek. Daar hing een minder 

aangename sfeer. Veel medewerkers voelen zich hier een stuk meer op hun gemak en 

staan al te popelen om - na hun werk - terrasjes te gaan doen.” 

Met hulp van de Antwerpse locatiemanager vond Mood Media een thuis op het Eilandje, 

recht tegenover het Museum aan de Stroom (MAS). Stad Antwerpen heeft ons met 

open armen ontvangen, en geholpen waar nodig. Als mediabedrijf gingen we op zoek 

naar een plaats die creativiteit uitademt, waar we de stedelijke dynamiek voelen en 

gelijkgestemden kunnen ontmoeten. Het Eilandje sluit perfect bij die focus aan: het is een 

levendige plek met karakter, waar tegelijk nog een hoop nieuwe mogelijkheden liggen. Je 

merkt bovendien dat Antwerpen wil investeren in het Eilandje en in de bedrijven die zich 

hier vestigen, stelt een tevreden directeur.

Helssen ziet het als een uitdaging om de aanwezige bedrijven te linken met elkaar, maar 

ook met cultuur, horeca en business. “Ik denk bijvoorbeeld aan een ‘buurtborrel’, waarop 

we de anderen beter kunnen leren kennen. Maar evengoed heb je het water en de 

jachthaven, als bron van inspiratie voor gezamenlijke projecten.” Om die ambitie waar te 

maken speelt de stad, als neutrale partner, een unieke rol: enkel zij kan de verschillende 

groepen samenbrengen en tegelijk hun belangen vrijwaren.” 

Mocht hij in Antwerpen de touwtjes in handen hebben, plaatste Helssen twee zaken heel 

centraal: innovatie en ondernemerschap gecombineerd met het groene verhaal. “Ik zou 

nagaan hoe we beide zaken op een unieke manier kunnen verbinden, om Antwerpen zo 

van andere spelers te differentiëren.”



 

MED-EL

omzet (mondiaal)	 vertrouwelijk

omzet (Antwerpen)	 nog geen verkoop tot nu toe

verantwoordelijke Antwerpen	 Ingeborg Hochmair 

sector/activiteit 	 medisch instrumentarium - hoorimplantaten

aantal kantoren wereldwijd	 24

werknemersaantal (mondiaal) 	 1000 

werknemersaantal Antwerpen 	 1 

locatie in Antwerpen 	 Korte Kievitstraat 22 Building C – Floor 12, 2018 Antwerpen

website	 www.medel.com

Interview MED-EL 

Zone: Antwerp Diamond District



Enig uitzicht
Met zicht op twee kamelen vond gehoorspecialist MED-EL een unieke werkplek vlakbij 

het Centraal Station. “Op termijn droom ik van een eigen Antwerps kantoor”, blikt 

Thomas Van Rosendaal vertrouwensvol vooruit.  

MED-EL specialiseert zich in hoorimplantaten voor doven en hardhorigen, en levert 
vooral aan ziekenhuizen. De hoofdzetel bevindt zich in Oostenrijk, het bedrijf heeft 
intussen een 24-tal vestigingen verspreid over heel de wereld.  De Antwerpse tak zit nog 
volop in de opstartfase, vertelt de voorlopig enige werknemer, klinisch ingenieur Thomas 
van Rosendaal. “We startten met de Belgische vertegenwoordiging van MED-EL begin 
januari 2011. Tot nu toe waren we vooral bezig met het bekomen van het bedrijfs- en 
btw-nummer. Onze producten moeten ook nog aangemeld worden bij het RIZIV. Tegen 
het voorjaar hopen we dan echt te kunnen beginnen verkopen.” 

De keuze voor Antwerpen als locatie voor het Belgische kantoor gebeurde heel natuurlijk. 
“De Franse vestiging van MED-EL is ook verantwoordelijk voor de Belgische markt. Toch 
leek het opportuun om in België een rechtstreeks aanspreekpunt uit te bouwen.” Zowel 
Brussel als Antwerpen waren in de running. “Via Antwerp Headquarters ontvingen we de 
nodige informatie en brochures over de stad en haar mogelijkheden. Bovendien woon ik 
zelf in Antwerpen, dat heeft zeker mee gespeeld”, licht van Rosendaal de keuze voor de 
Scheldestad toe. 

“Ons kantoor bevindt zich vlakbij het Centraal Station en dat geeft een zeer goede 
verbinding met Brussel.” De ligging is dus uitstekend en biedt ook nog enkele verrassende 
voordelen. “We hebben een prachtig zicht op het station én op de Zoo, toch wel twee 
Antwerpse iconen. Ik zie nu uit op twee kamelen. Mijn ouders zijn zelfs al op bezoek 
geweest om dit unieke plaatje te aanschouwen.” 

Voor de toekomst droomt van Roosendaal van een eigen bureau en een uitbreiding van het 
aantal personeelsleden: “Momenteel huren we een kantoor in een multikantorencomplex. 
Dat biedt een hoop voordelen, maar op termijn wil ik toch graag een eigen MED-EL 
kantoor uitbouwen. Verder zit ook de aanwerving van een Franstalige klinisch ingenieur 
en een secretaresse in de pijplijn. Voor de Belgische markt is het immers belangrijk ook 
een dienst in het Frans te kunnen aanbieden.”

Mocht Thomas voor één dag mee aan de beleidstafel zitten, zou hij zijn tanden in een 
origineel project zetten: “In Antwerpen en zeker in de buurt van ons kantoor vind je heel 
wat verschillende culturen. Dat bevalt me erg. Mocht ik burgervader voor één dag zijn, zou 
ik iets organiseren om die meer en dichter bij elkaar te brengen. Dat vind ik een belangrijk 
en boeiend thema.” Volgens van Roosendaal kan het project een extra vormen naast de 
troeven die de Scheldestad nu al heeft. “Ik denk bijvoorbeeld aan de aanwezigheid van 
een wereldhaven, maar evengoed van een rijk cultureel erfgoed.” Waarop de ingenieur 
beschouwend besluit: “Antwerpen is een aangename en open stad om te wonen en te 
werken, die haar aantrekkingskracht op potentiële bedrijven en investeerders zeker niet 
mist.”



Zone: Antwerp Diamond District

 

Sunivo

omzet (mondiaal)	 100 miljoen dollar

omzet (Antwerpen)	 vertrouwelijk

verantwoordelijke Antwerpen	 momenteel de Europese verkoopsdirecteur Yaohua Chen

		  (lokale directeur vanaf tweede kwartaal 2011)

sector/activiteit 	 chemisch supply chain management

aantal kantoren wereldwijd	 4

werknemersaantal (mondiaal) 	 160 

werknemersaantal Antwerpen 	 5 (in 2011)

locatie in Antwerpen 	 Unit 21, World Trade Centre, Frankrijklei 33, 2000 Antwerpen

website	 www.sunivo.com 

Interview Sunivo 



Professionele ondersteuning
“Deze stad kent een buitengewone diversiteit”, stelt Frederik Raposo van Sunivo vast. “Het 

is boeiend om te zien hoeveel nationaliteiten er in Antwerpen werken en hoe ze met elkaar 

omgaan.”

Sunivo is een wereldspeler in chemisch supply chain management. Het stuurt zijn mondiale 
activiteiten vanuit Shanghai en had reeds operationele takken in Houston en Hongkong toen 
het zich vorig jaar ook in Antwerpen vestigde. “De rechtstreekse aanleiding om ons in Europa te 
registreren, was het REACH programma, dat de import en productie van chemische stoffen in de 
Europese Unie regelt”, vertelt Frederik Raposo, Europees market consumer director van Sunivo. 
”Tegelijk beseften we dat onze bestaande business nood had aan een nauwere interactie met 
klanten en partners via een Europees kantoor.” 

Naast Antwerpen werden steden als Hamburg en Rotterdam overwogen. Na een grondige 
prospectie kwam de Scheldestad uiteindelijk als meest interessante locatie naar voren. Frederik 
Raposo: “We kozen Antwerpen om haar strategische ligging en infrastructuur. De stad beschikt 
over een haven, een sterke chemische cluster en efficiënte transportmogelijkheden naar 
alle EU-landen.” Verder beschouwt de directeur ook de professionele ondersteuning van de 
Provinciale Ontwikkelingsmaatschappij (POM), Antwerp Headquarters en stad Antwerpen als 
doorslaggevend bij de locatiekeuze. Raposo: “Van het moment van onze vestiging tot vandaag 
hebben beide ons foutloos en proactief geholpen. Ze zijn altijd beschikbaar, antwoorden tijdig 
op onze vragen en als dat niet lukt, zullen ze ons steeds doorverwijzen en ervoor zorgen dat 
de zaak opvolging krijgt. Er werd zelfs meer gedaan dan we hadden durven dromen. Naast de 
rechtstreekse steun kregen we bijvoorbeeld de kans om lessen Nederlands te volgen en zo onze 
integratie te bespoedigen.” 

Raposo is duidelijk opgetogen. Hij ziet slechts drie werkpunten: “We hadden wat last om de juiste 
rekruteringskanalen te vinden. Een vlottere samenwerking met plaatselijke verantwoordelijken 
inzake tewerkstelling zou onze zoektocht naar geschikte profielen kunnen vergemakkelijken. 
Verder kijken we uit naar netwerkevenementen tussen nieuwelingen en reeds gevestigde 
bedrijven waarop we ervaringen kunnen delen en nauwere relaties kunnen opbouwen. En 
mocht de administratie hier nog iets meer Engels gebruiken, dan was het plaatje compleet.” 

Dat Sunivo Antwerpen intussen in het hart sloot, blijkt uit de appreciatie zowel voor het 
zakenleven in de stad als voor het aanbod in de vrije tijd. “Vanuit businessperspectief waren 
alle mensen die we tot nog toe ontmoetten open van geest, ze spraken verschillende talen 
en werkten resultaatgericht. Dat hielp ons om snel de juiste gesprekspartners te vinden en 
win-win samenwerkingen op te zetten. Deze stad kent een buitengewone diversiteit. Verder is 
Antwerpen niet echt groot. We kunnen dus gewoon met de fiets naar het werk. Door onze locatie 
dicht bij de Meir hebben we bovendien lunch- en shoppingkeuze te over. Enige minpuntje zijn de 
koffiebars die pas laat openen, terwijl de winkels vroeg sluiten en zondag rustdag hebben, wat 
het moeilijk maakt als je de rest van de week druk in de weer bent met je werk.” Maar Raposo’s 
eindoordeel klinkt steevast positief: “Deze stad biedt alle comfort dat je van een grootstad 
verwacht, terwijl ze haar historische charme weet te behouden.”



 

UPM

omzet (mondiaal)	 8,9 miljard EUR

omzet (Antwerpen)	 sales Benelux +/- 250 miljoen EUR

verantwoordelijke Antwerpen	 vice president supply chain Western Europe, Vesa Mannola

		  general manager sales Benelux, Ivan Bouchaert

sector/activiteit 	 papier- en houtindustrie

aantal kantoren wereldwijd	 150-tal

werknemersaantal (mondiaal) 	 21.869 

werknemersaantal Antwerpen 	 30 

locatie in Antwerpen 	 UPM-Kymmene NV,  Bedrijvencentrum

		  Katwilg 2, B-2050 Antwerpen (Linkeroever)

website	 www.upm.com

Interview UPM 

Zone: Antwerp West Park

UPM



Benelux gebundeld 
“Antwerpen is een aantrekkelijke plek”, evalueert Vesa Mannola van UPM-Kymmene 

zijn eerste jaar in de Scheldestad. Met dank onder meer aan redelijke huurprijzen,  

logistieke mogelijkheden en een goed gevulde culturele agenda.

Bij de man in de straat doet de naam UPM-Kymmene misschien geen belletje rinkelen, 

maar met wereldwijd bijna 22.000 mensen op de payroll en 150 vestigingen her en 

der, toont de specialist in papier voor uitgevers en drukkerijen zich een grote speler op 

mondiaal terrein. 

Het Benelux-hoofdkantoor van UPM bevindt zich sinds kort in het bedrijvencentrum 

Katwilg, op de Antwerpse Linkeroever. 

De Fin Vesa Mannola werkte al enkele jaren als vice president supply chain in Frankrijk, 

toen hij ook de Benelux onder zijn hoede kreeg. Mannola vertelt: “Het verkoopkantoor 

van UPM België bevond zich aanvankelijk in Brussel en dat van Nederland in Amsterdam, 

terwijl de logistiek in Antwerpen werd geconcentreerd.” Maar in 2010 besloot UPM 

de krachten te bundelen en de verschillende eenheden op eenzelfde locatie onder te 

brengen. De keuze viel op Antwerpen. 

Vesa Mannola: “De centrale ligging van de stad in de Benelux vormt een belangrijke 

troef. Hier bevinden we ons dicht bij de klanten en beschikken we tegelijk over tal van 

mogelijkheden qua logistiek en distributie. Verder weten buitenlandse zakenmensen 

vaak niet dat de luchthaven van Zaventem maar op veertig kilometer van Antwerpen 

ligt.” Die voordelen in logistiek en transport kunnen volgens Mannola trouwens nog 

worden uitgebouwd. “Ik denk bijvoorbeeld aan de verdere ontwikkeling van de haven, 

zowel in bulk als container cargo, en de verbetering van competitief goederenvervoer via 

het spoor.” 

Als andere troeven ziet de vice president onder meer de goedkope huur van vastgoed 

vergeleken met Brussel en Amsterdam, en de beschikbaarheid van professioneel en 

goed opgeleid personeel. Al blijkt het perfecte profiel niet altijd makkelijk voorhanden. 

Vesa Mannola: “Momenteel werken in Antwerpen een dertigtal mensen voor UPM. 

Vergeleken met Brussel is het hier een stuk moeilijker om vlot drietalig personeel te 

vinden. Voldoende aandacht in het onderwijs voor kennis van het Engels maar ook van 

het Frans, lijkt me voor Antwerpen een must.”

Tot zover het werk. Rest nog de vraag of de stad ook buiten de professionele uren wordt 

gesmaakt. “Als ik terugblik op ons eerste jaar in Antwerpen, kan ik dat heel positief 

evalueren Er valt hier altijd wel wat te beleven. De stad heeft uitstraling. De mensen zijn 

vriendelijk. En eender welke interesse je hebt, er staat altijd wel wat interessants op de 

culturele of sportieve agenda. ”



Admiral Dynamics

omzet (mondiaal)	 400.000 EURO

omzet (Antwerpen)	 400.000 EURO

verantwoordelijke Antwerpen	 managing partners Marga Van Laere & Marc Crauwels

sector/activiteit 	 IT met specialisatie in CRM oplossingen

aantal kantoren wereldwijd	 1

werknemersaantal (mondiaal) 	 6 

werknemersaantal Antwerpen 	 6 

locatie in Antwerpen 	 Bedrijvencentrum Concentra, Katwilgweg 2, 2050 Antwerpen

Interview Admiral Dynamics 

Zone: Antwerp Diamond District
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